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プロモーションの流れ 

Section01 



プロモーションの流れ 

01  企画 

● コンセプトメイキング  

● リサーチ 

● 導線作り 

● 制作物洗い出し 

● 運営形式 

02  制作 

● LP 

● 動画 

● 広告 

● ステップメール 

etc… 

03  キャンペーン 

● 広告開始 

● リスト取り 

● 説明会 

● 早期受講 

etc… 



キャンペーン 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キャンペーン 

キャンペーンとは広告〜クロージングまでの一連の流れ 

広

告 

オ

プ

ト

LP 

無料オファー 

説

明

会

LP 

説

明

会 

ステップメール 

無料オファーでは動画形式のセミナー

などで価値を提供していくのが一般

的。 メ

｜

ル

ア

ド

レ

ス

取

得 

各話コメント特典 

LINE登録でLINEリスト取得 



制作物 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制作物 

ページ関連 

● オプトLP 

● 説明会LP 

● 教育動画視聴ページ 

● 特典ページ 

● 会員サイト 

オプトLP + 説明会LP + 教育動画4話構成 

動画関連 

● 教育動画4話 

● 特典動画 



ページ関連構成 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制作物 

●オプトLP 

プロジェクトの概要説明、メールアドレス取得 

■ページ関連構成 

● 自己紹介 

● 実績(メディア・書籍など) 

● 無料動画で得られるもの 

● 経歴 

● 講座立ち上げの背景 

● 講座、技術にかける想い 

● お客様の声、受講生の声 

● 推薦の声 



制作物 

■ページ関連構成 

●説明会LP 

説明会への申し込み 

● 説明会日程 

● 参加特典 

● メッセージ 



制作物 

■ページ関連構成 

●動画視聴ページ 

無料動画の視聴 

● 無料動画 

● 説明会への誘導 

● 動画のまとめ 



制作物 

■ページ関連構成 

●特典ページ 

特典の受け取りページ 

● 特典動画 

● 受講生の声(本編で紹介したもの以外) 

● 資料(PDFなど) 

● テンプレート 



制作物 

■ページ関連構成 

●会員サイト 

受講生専用ページ 

● 講義動画の視聴 

● 会員限定コンテンツの発信 



教育動画構成 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制作物 

●1話 

プロジェクトの概要説明 

■教育動画構成 

● 自己紹介 

● 実績(メディア・書籍など) 

● 無料動画で得られるもの 

● 経歴 

● 講座立ち上げの背景 

● 講座、技術にかける想い 



制作物 

■教育動画構成 

●2話 

講座で教えるスキル・ノウハウ説明 

● スキル・ノウハウの説明 

● スキル・ノウハウの実演 

● そのスキル・ノウハウを使って制作した事例 



制作物 

■教育動画構成 

●3話 

受講生の声 

● 受講生との対談動画 

パターン) 

○ 3名ほど15分程度の内容のもの(少ない数を濃く) 

○ 10名ほど5分程度の内容のもの(多く内容は簡潔に) 



制作物 

■教育動画構成 

●4話 

講座概要説明 

● 講座で教えるカリキュラム説明 

● 講座のスケジュール 

● 講座入会特典 

● サポート内容 



サンプル制作物 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サンプル制作物 

■教育動画 ■ページ関連 

参考ページURL  参考動画URL 



スケジュール 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スケジュール 

3月  4月  5月 

6月  7月  8月  9月 

企画 

● コンセプト 
● リサーチ 

制作 

● ページデザイン 
● コピーライティング 
● 動画台本 

● 動画撮影 
● 動画編集 
● ステップライティング 

キャンペーン 

● 説明会 
● 早期受講生サポート 

本講座開始 



目標数値(KPI) 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目標数値(KPI) 

■入塾費：140万円 

オプト(リスト) 1250人

説明会申し込み 125人(10%)

説明会来場 100人(80%)

成約 30人(30%)

売上 4,200万円

CPA
(広告費÷リスト数)

3000円

広告費 375万円(1250リスト)

LTV 
(広告費÷オプト数)

33,600円

ROAS 
(売上÷広告費×100)

1120%



運営サポート 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運営サポート(キャンペーン前) 

■制作費用：220万円(税込) 

●制作費に含まれるもの 

● 企画(コンセプト、リサーチ) 

● ページコピーライティング 

● 動画シナリオ作成 

● 動画本編撮影 

● 動画本編編集 

● 特典作成(撮影、編集)etc 

● ステップメール作成 

● ステップメール設置 

● ドメイン・サーバー代 

● 会員サイト 

● 管理マニュアル 



運営サポート(キャンペーン前) 

■実費分 

●制作費に含まれないもの 

● 広告費 

● 広告運用費 

● 動画プラットフォーム(Vimeo) 

教育動画、特典動画、会員向けコンテンツ動画→月額5,000円 

Vimeoサイト 

● メルマガスタンド(エキスパ、オレンジメールがおすすめ) 

→月額2000円〜 

https://vimeo.com/jp/
https://ex-pa.jp/h/web/plan
https://mail.orange-cloud7.net/price


運営サポート(キャンペーン後) 

■運営サポート費：30万円(税込)/月 

●運営サポート 

● 事務局 

○ 説明会参加者管理 

○ メール対応 

○ LINE対応 

○ 説明会同席(スケジュール次第) 

○ 入塾後の生徒フォロー 

● ランニングクリエイティブ 
○ 広告 
○ 講座撮影・編集 
○ 定期メルマガ 
○ 会員サイト更新 
○ 会員向けコンテンツ作成 

(ノウハウ動画、記事コンテンツ) 



クリエイティブメンバー 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クリエイティブメンバー 

●黒坂 天翔/プロジェクトマネージャー・クリエイター 

進捗管理、制作物管理、ページデザイン・構築、 

動画撮影・編集 

●黒坂 天翔/プロジェクトマネージャー・クリエイター 

進捗管理、制作物管理、ページデザイン・構築、 

動画撮影・編集 


